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Uloha:

Skontrolujte s prehodnotte ceny svojich vyrobkov tak, aby ste boli

spokojna vy aj zakaznik a mohli dalej rozvijat svoje podnikanie.

Vysvetlenie:

Pri urcovani cien vyrobkov je doleZité zohladnit mnoho
faktorov, nielen samotny naklad na material alebo ¢as, ktory
ste venovali jeho vyrobe.

Cena vasho vyrobku by mala odrazat hodnotu vasej prace,
kreativity a zru€nosti. PriliS nizke ceny mézu znizovat
vhimanu hodnotu vasich vyrobkov.

Urcovanie ceny je kombinaciou matematiky, intuicie a
porozumenia trhu. Je déleZité najst rovnovahu medzi tym, ¢o
je spravodlivé pre vas ako tvorcu, a o je prijatelné pre vaSich
zakaznikov.

Najdenie spravnej rovnovahy je klucom k uspesnému
podnikaniu.

Kalkulacia nakladov: Skontrolujte si vSetky naklady spojené s
vyrobou - material, nastroje, najomné, marketing a tak dalej.
Nezabudajte zapocitat aj hodinovu sadzbu za vasu pracu plus
vSetky odvody.

Vyhodnotenie konkurencie: Pozrite sa na ceny podobnych
vyrobkov na trhu. Kde sa umiestnujete voci nim? Ak su vase
vyrobky jedinecnejSie alebo kvalitnejSie, mali by ste to
zohladnit v cene.
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Zohladnenie hodnoty znacky: Vase skusenosti, kvalita
materialov, recenzie od zakaznikov, pribeh za vaSou znackou -
to vSetko pridava hodnotu k vasim vyrobkom a méze
oddvodnit vysSiu cenu.

Ziskovost: Aby ste mohli rozvijat svoje podnikanie, nesmiete
pokryvat len naklady, ale aj dosahovat zisk. Tento zisk vam
umozni reinvestovat do podnikania, rast a rozSirovat sa.

Pravidelné prehodnocovanie: Cena materialov, nastrojov a
inych sluzieb sa méze casom menit. Pravidelné monitorovanie
a prispdésobovanie vasich cien zabezpedi, ze budete pokryvat

tieto naklady a zaroven budete mat konkurencieschopnu cenu.

Psycholégia cien: Niekedy méZze drobna zmena ceny, napr. z
19,99 € na 19,95 €, ovplyvnit rozhodnutia zakaznikov.
Experimentujte a sledujte reakcie vaSich zakaznikov.

Emocionalna hodnota: Ako handmade tvorca vkladate do
kazdého kusku srdce a dusu. Toto je emocionalna hodnota,
ktoru vas vyrobok nesie. Zakaznici ¢asto hladaju autentické a
originalne kusky, ktoré nesu pribeh.

Vzdelavanie zakaznikov: Je délezité, aby zakaznici chapali, ¢o
vSetko sa skryva za cenou vyrobku. Informujte ich o vyhodach
pouzivania kvalitnych materidlov a hodinach stravenych
vytvaranim vyrobku.
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Cena a zakaznicka lojalita: Zvazte, ako vase cenové
rozhodnutia mozu ovplyvnit lojalitu zakaznikov. PriliS Casté
zmeny cien alebo nekonzistentné cenové politiky moézu
zakaznikov zmiast alebo odradit.

Spatna vazba od zakaznikov: PocCuvajte svojich zakaznikov.
Ich spatna vazba vam mdéze poskytnut cenné informacie o tom,
€o si o0 vaSich cenach myslia, a poméct vam pri prispdsobeni
stratégie cenotvorby.

Konzistentnost: Ked urcite ceny, snazte sa byt konzistentni.
Zakaznici by mali vediet, o mbzu ocCakavat, a mali by citit, ze

dostavaju spravodlivd hodnotu za svoje peniaze.

Cenotvorba je neustaly proces ucenia sa a prisposobovania
sa trhu.

Pri cenotvorbe myslite na tychto 10 bodov:
1. Vypocitajte naklady na material

Zaznamenajte si cenu kazdého materialu, ktory pouzivate pri
vyrobe produktu.

2. Vypocitajte svoju pracovnu dobu
Zmerajte, kolko Casu stravite vytvaranim jedného vyrobku od

zaciatku do konca. Toto zahrfna vSetko, od pripravy materialov
po finalne balenie.
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3. Stanovte si hodinovi mzdu

Urcte, kolko chcete zarobit za hodinu. Toto je subjektivne, ale
mali by ste zvazit svoje skudsenosti, zru¢nosti a trhovd hodnotu
podobnych zrucnosti.

4. Vypocitajte naklady prace

Vypocitajte hodiny, ktoré stravite vyrobou vyrobku a vynasobte
hodinovou mzdou, ktoru ste si stanovili.

5. Zohladnite ostatné naklady

Nezabudnite na dalSie naklady, ako su naklady na prepravu
materialov, naklady na reklamu, poplatky za predaj online
(napr. na handmade portaloch) atd.

6. Stanovenie marze

Aby ste mali zisk a mohli reinvestovat do svojho podnikania,
pridajte k celkovym nakladom urcitu marzu. M6zZe to byt
percentualne (napr. 20% zisk) alebo konkrétna suma.

7. Porovnanie s trhom

Skontrolujte ceny podobnych produktov na trhu. Uistite sa, Ze

vasa cena nie je prilis vysoka ani prilis nizka v porovnani s
konkurenciou.

SOM HANDMADE TVORCA

AINVAV THUZA ANLA'



36.DEN

8. Zohladnenie hodnoty znacky

Ak je vasa znacCka uz dobre etablovana a mate lojalnu
zakaznicku zakladnu, mézete si dovolit uctovat viac za svoje
vyrobky, pretoze zakaznici vnimaju vyssiu hodnotu v
autentickosti a kvalite.

9. Testovanie a hodnotenie

Ked ste stanovili svoju pociatocnu cenu, testujte ju na trhu.
Pozorujte reakcie zakaznikov, pocet predajov a ziskajte spatnu
vazbu. Podla potreby prispésobujte cenu.

10. Pravidelna revizia

Pravidelne kontrolujte a aktualizujte svoje cenové stratégie,

aby odrazali zmeny v nakladoch, hodnote znacky a trhovych
podmienok.
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Vypracovanie ulohy:

Po vypracovani ulohy si uzivajte letné dni :)

SOM HANDMADE TVORCA

7

7

HINVAV THAZA UANLA']



