9.DEN

Uloha:

Vylepsite kvalitu a Styl svojich fotografii, aby zaujali na prvy
pohlad.

Vysvetlenie:

Prvé, o si zakaznik na Etsy vSimne, su fotky. Predaju (alebo
nepredaju) eSte skor, nez si niekto precita nazov alebo popis.
Preto je kvalita a Styl fotografii rozhodujuci.

Dnes sa na svoje fotografie pozrieme kritickym okom. Nie ako
tvorca, ktory do nich dal ¢as a srdce, ale ako zakaznik, ktory si
na zaklade pol sekundy vybera, kam klikne.

Co by ste si mali v§imat?

Svetlo: Su fotky svetlé, zretelné, neprepalené? Nepbsobia
zasednuto?

Kompozicia: Je produkt v centre pozornosti? NerusSia ho
nevhodné pozadie alebo predmety?

Konzistentnost: Su fotky v obchode vizualne zladené? Rovnaky

styl, svetlo, ton?
Detail: Ukazujete aj texturu, velkost, pouzitie zblizka?

Kontext: Vidi zakaznik, ako sa produkt pouziva (napr. hrncek v
ruke, ndusnice na uchu)?

Vizualna identita: Su fotky v sulade s tym, ¢o chcete ako
znacka vyjadrit?
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Takto by fotografie nemali vyzerat:

Zlé svetlo. Produkt nie je
poriadne vidiet.

Pozadie a dekoracie su
vyraznejSie, ako produkt.

Produkt je prilis daleko.
Zakaznik nevie, ktoru Salku
presne predavate.

Fotografia je tmava,
nevyrazna.

Produkt farebne splyva
s pozadim.
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Priklady spravnych fotografii:

Je vidiet produkt. Pozadie a
dekoracie su nevyrazné, ale
zaroven farebne a Stylovo
dopifiaju produkt.

Farba svetra nepritahuje vela
pozornosti, preto je aj bleda
salka vyrazna.

Vidime velkost salky

v porovnani s rukou.

Vyrazny produkt. Darcekova
krabicka pridava eleganciu a
vynimocnost.

Jednoduché a hravé. Vyrazny
produkt. Hned vieme velkost
Salky v porovnani s rukou.
Ruka podvedome vyjadruje
“ru¢ne vyrobené”.
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Uloha pre vas:

1. Prehladajte svoju kategériu na Etsy.
o najdite fotografie, ktoré vas ako zakaznika zaujali,
o preco prave tieto, aki emdciu vo vas vyvolali?
o inSpirujte sa pri svojich fotografiach.

2. Vyberte si 3-5 svojich produktov. Idealne tie, ktoré:
o sa nepredavaju tak dobre, ako by mohli,
o su délezité pre vas obchod (napr. novinky),
o alebo tie, ktoré reprezentuju vasu znacku.

3. Pri kazdom si odpovedzte:
o Zaujala by ma tato fotka ako zakaznika?
o Ukazuje vsetko dblezité? Velkost, detaily, pouzitie?
o Je Stylovo zladena s ostatnymi fotkami v obchode?
o Jevidiet aj jej realne pouzitie? Nausnice na uchu,
dekoracia vdomacnosti...

4. Pripravte si zoznam fotiek, ktoré chcete:
o vymenit (napr. su tmavé, rozmazané, chaotické),
o doplnit (napr. chyba fotka detailu alebo fotka produktu
v redlnom prostredi).

Kvalitnd produktova fotografia nie je len pekny obrazok. Je to
najsilnejsi predajny nastroj, ktory mate vo svojom Etsy
obchode.
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Pomaha vzbudit doveru, vyvolat tuZbu vlastnit vas produkt
a presvedcit zakaznika, ze vas handmade vyrobok je presne to,
¢o hlada.

Mozno netreba hned vSetko prerobit. Niekedy sta€i doplnit
lepSi detail, zmenit pozadie, pridat fotku z pouZzivania alebo
len viac svetla.
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Poznamky:
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